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A Tllpst-Cnam, nous sommes fiers de vous
présenter une opportunité dapprentissage
dynamique et innovante qui allie théorie et
pratique, tout en vous préparant & une carriere
réussie. Dans ce programme, vous découvrirez
un environnement dapprentissage stimulant,
encadré par des professionnels chevronnés,
ou chaque jour est une occasion de grandir,
d'apprendre et de progresser vers vos objectifs
professionnels.

NOTRE PROGRAMME REPOSE SUR 3
OBJECTIFS CLES:

1. Vousrendreopérationneldanslesdomaines
de la Vente, du Marketing et du Commerce :
Grdce a une formation complete et pratique,
vous aurezlescompétences essentielles pour
exceller dans ces domaines stratégiques.

2. Vous proposer des cours avec des
intervenants de qualité reconnue pour leur
pédagogie et leurs expertises : Nous avons
congu une expérience dapprentissage
exceptionnelle avec des enseignants
hautement qualifiés et expérimentés.

3. Vous rendre compétent pour assumer des
postes aresponsabilité intermédiaire: Notre
programme est congu pour vous préparer
a des rdles de leadership dans le monde
professionnel.

— Pour qui ?

Titulaires dun dipldme de
niveau Bac+2 dans le domaine
de la vente ou du marketing.
Titulaires dun titre
professionnel  de  niveau
5 en vente ou marketing
enregistré aupres de France
Compétences.

Avoir Suivi  une formation
équivalente a la L1 et a la L2
avec un minimum dans les
matieres marketing  et/ou
vente.

Justifiant  dun niveau de
formation équivalent a un
dipldme Bac+2 par le biais de
la VES.

Justifiont dune expérience
professionnelle ou personnelle
via la VAE ou la VAPP.



e /Drogfamm@ (500 heures de formation)

« Veille stratégique et concurrentielle (escioz)

«  Management des organisations (useioi)

MODALITEDELA
FORMATION

3 jours en entreprise
et 2 jours encentre

. Morke_ting élect.ronique et digital (esc123) de formation
« Anglais professionnel (ane320)

 Regles générales du droit des contrats (oraios) _ Dans le cadre de Ialternance, les
- Initiation & la gestion de la relation client (csvoo?)  \eiieleltiSlell gy Clele Egtipge/e/ele/ss

- Stratégie de communication multicanal (escis2) d'experience professionnsiio

« Approfondissements en négociation et

management des forces de vente (acpiog)
« Découverte comptabilité et contrdle de gestion

(ccei00)

« Pratiques écrites et orales de la communication
professionnelle ou Politiques économiques (cceios)
« Rapport d'expérience professionnelle (uamno)

__Carrieres PRO

« Business Developer ou Commercial

- Chargé(e) Marketing ou Communication

« Responsable comptes clés

« Chargé de produit marketing, ou de
stratégie digitale

— Poursuite BAC +5

« Accés au Master «Marketing dans un
monde digital» de lpst-Cnam

« Tout autre Master en Commerce,
Marketing ou Communication.

permettant de faire le lien entre
les éléments théoriques acquis
en formation et leur pratique
professionnelle en entreprise.

—Competences

Titulaires de la licence, vous serez
capable  dutiliser efficacement les
techniques essentielles en commerce,
vente, distribution et marketing. Votre
formation vous permettra de contribuer au
développement de projets intégrant des
aspects de communication et de marketing.
Les cours de communication en anglais
vous faciliteront l'atteinte du niveau B2
requis pour le master. Vous aurez également
une compréhension de l'environnement
économique des entreprises et serez aptes
a appliquer les méthodes et techniques
utilisées dans les domaines du droit,
de la communication, de langlais, du
management, de la comptabilité et de la
gestion.

Code diplédme : LGO3606A

— Contact

Valérie CAPDEVILA,

Gestionnaire en scolarité Alternance
05.62.25.52.41
valerie.capdevila@ipst-cnam.fr

Marie-Pierre GENAILLE
Responsable de Formation
marie-pierre.genaille@lecnam.net




IPTION — Quelcontrot?

MATION
CONTRAT
_ _ ) _ D’APPRENTISSAGE
alternant doit avoir les prérequis « Uncontratdelan
essaires pour pouvoir postuler a la « Del16d 29 ans révolus

formation (voir «pour qui ?»).
Etape 2: Candidater a la formation CONTRAT DE
« Dépdt du dossier de candidature PROFESSIONNALISATION
« Aprés létude de votre dossier vous « Uncontratdelan

serez invité a un entretien de motivation « A poartir de 16 ans et sans

individuel S condition d’ége limite pour les
« Reception du courrier dadmissibilité. jeunes souhaitant compléter
Etape 3 : Trouver un employeur leur formation initiale, les
« Vous avez jusqua 3 mois apres la date demandeurs d'emploi, les

de la rentrée scolaire pour trouver un bénéficiaires du RSA, de I'ASS,

employeur. de I'AAH et pour les personnes

sortant d'un contrat unique
, d'insertion (cul).

Les aides
Aide au permis : Cette aide de 500€ est Grdce a [lalternance, vous avez
accordée aux apprentis pour financer leur la possibilité de poursuivre votre
permis de conduire. formation tout en étant rémunéré

et les frais de formation sont pris en
charge par votre employeur.

Mobili-jeune : Vous pouvez bénéficier dune
prise en charge partielle du montant de
votre loyer.

Aide au Logement (APL): Celle-ci est versée
par la Caisse d’'Allocations Familiales.

La prime dactivité : En tant
quapprenti, VOus pouvez
potentiellement bénéficier de la
prime dactivité sous certaines

"
condlitions. j
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Pour en savoir plus rendez-vous sur gZas
midisup.com
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cham

Maison de la Recherche

et de la Valorisation

75, cours des sciences - 118, route de
Narbonne 31062 Toulouse cedex 9

e contact@ipst-cnam.fr
@ ipstcnamifr @ 05.62.25.52.00

@ & o @ ipst_cnam_officiel



